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PRESENTACIÓN DEL PROYECTO
Nuestro proyecto consiste en la creación y operación de un Parque Solar Fotovoltaico de 90.000 metros 
cuadrados en Talavera de la Reina, una zona de alta radiación solar. El objetivo principal es generar 
electricidad a partir de una fuente limpia y renovable: la luz solar. Esto no solo nos permite reducir la 
dependencia de las fuentes de energía fósil y mitigar el impacto ambiental al reducir las emisiones de 
gases de efecto invernadero, sino que también ofrece un ahorro en la factura de electricidad para 
nuestros clientes.

Tenemos varios puntos fuertes que respaldan nuestro proyecto, incluida la ubicación estratégica, la 
tecnología avanzada que se implementará, contratos a largo plazo, acceso a financiamiento, compromiso 
con la sostenibilidad, eficiencia operativa, entre otros. Nos hemos posicionado para servir a diversos 
clientes, incluyendo empresas como "J15", que está implementando un centro de datos cerca de nuestra 
locación, sistemas de carga rápida para coches eléctricos, empresas con altas demandas de electricidad, 
clientes comerciales e industriales, y a largo plazo, a empresas de servicios públicos y clientes 
residenciales.

En cuanto a la operatividad, hemos diseñado un proceso que abarca desde la adquisición de materiales y 
equipos, pasando por la construcción, operación y mantenimiento del parque, hasta la gestión de la 
energía, venta, facturación y cumplimiento normativo y legal.

Contamos con un equipo sólido y un organigrama estructurado que incluye desde la gerencia del parque 
solar, hasta equipos especializados en comercialización, mercadeo y aspectos administrativos y 
financieros. Además, estamos en contacto con potenciales proveedores líderes en la industria solar para 
asegurar los mejores equipos y servicios.

PRESENTACIÓN DEL PROYECTO
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PRESENTACIÓN DEL PROYECTO
Para poner en marcha este proyecto debemos realizar las siguientes inversiones:

• Alta societaria: 1.000€
• Registro de Marcas y diseños: 500€
• Licencias y tasas: 5.500€
• Fianzas y depósitos: 3.400€
• Obras e instalaciones: 30.000€
• Maquinaria: 350.000€
• Monta carga: 15.000€
• Herramientas: 4.500€
• Mobiliario: 15.000€
• Equipos informáticos: 5.000€
• Comunicación inicial: 4.000€

Además, debemos proveer una cantidad para cubrir los costes del primer año derivados de las 
contrataciones de personal para esta nueva empresa. Para afrontar este proyecto necesitamos realizar 
una inversión por valor de 600.000€ de los cuales serán aportados con fondos propios de los socios 
inversores.

PRESENTACIÓN DEL PROYECTO
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Personas Emprendedoras
El equipo inversor está compuesto por:

• Robert Villamizar Serrano con el 23%.
• Natalia Ramírez Arenas con el 23%.
• Myriam Cecilia Moros Chávez con el 23%.
• Jaime Alberto Ruiz Yepes con el 23%.
• Daniel Andrés Bernal Vargas con el 8%.

Residencia

• Robert Villamizar y Natalia Ramírez: Calle 10 # 34 – 49, barrio los Pinos, Bucaramanga, Colombia
• Myriam Moros: Calle 48 # 39-36 Parque 48, Bucaramanga, Colombia
• Jaime Alberto Ruiz: Cra 40 # 46 -103 Altos del llano, Bucaramanga, Colombia
• Daniel Bernal: Calle Melchor Fernández de Almagro, Madrid, España.
 

"La Tierra es nuestra única nave espacial, y cada uno de nosotros es el capitán de su 
cuidado. Protegerla es preservar nuestro viaje por la galaxia de la vida."

Robert Villamizar

PRESENTACIÓN DEL PROYECTO
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PRESENTACIÓN DEL PROYECTO
Parque Solar Fotovoltaico

Personas Emprendedoras
Experiencia profesional

• Robert Villamizar Serrano: Docente, asesor pedagógico, jefe de área de investigación y desarrollo 
tecnológico, Líder del sistema de gestión ambiental en escuelas de formación policial, Coordinador de 
gestión humana.
• Natalia Ramírez Arenas: Administradora de Empresas, Gestión de proyectos y dirección del talento 
humano.
• Myriam Cecilia Moros Chávez: Representante legal Fundación
• Jaime Alberto Ruiz Yepes: Director de proyectos
• Daniel Andrés Bernal Vargas: Logística Internacional, Comercio Exterior

Experiencia académica

• Robert Villamizar Serrano: Pregrado en Educación Ambiental, Especialización en Gestión Ambiental y 
Maestría en Educación
• Natalia Ramírez Arenas: Administradora de Empresas.
• Myriam Cecilia Moros Chávez: Economista – Asesor Tributario
• Jaime Alberto Ruiz Yepes: Ingeniero Civil - Especialización en Gerencia de Proyectos
• Daniel Andrés Bernal Vargas: Ingeniero civil.
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PRESENTACIÓN DEL PROYECTO
Parque Solar Fotovoltaico

Motivación
Nuestra motivación para poner en marcha este proyecto radica en varios factores clave:

1. Impacto Ambiental: Estamos firmemente convencidos de la necesidad de actuar ahora para combatir el 
cambio climático y reducir las emisiones de gases de efecto invernadero. La energía solar es una de las 
formas más limpias y sostenibles de generar electricidad, y al invertir en esta tecnología, estamos 
haciendo una contribución significativa para un futuro más verde y sostenible.

2. Demanda Creciente de Energía Limpia: Observamos una creciente demanda de energía renovable tanto 
a nivel local como global. Los consumidores, las empresas y los gobiernos están buscando activamente 
formas de reducir su huella de carbono y la energía solar es una solución ideal.

3. Oportunidad Económica: Creemos que hay una oportunidad significativa en el mercado para generar 
retornos atractivos de nuestra inversión. A medida que los costos de la tecnología solar continúan 
disminuyendo y la eficiencia de los paneles solares mejora, la energía solar se está volviendo cada vez 
más competitiva en términos de costos en comparación con otras fuentes de energía.

4. Desarrollo Local y Creación de Empleo: Queremos impulsar el desarrollo económico local al crear 
empleos durante la construcción, operación y mantenimiento del parque solar. Estos empleos no solo 
benefician directamente a quienes los ocupan, sino que también tienen un efecto multiplicador en la 
economía local.

9
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PRESENTACIÓN DEL PROYECTO
Parque Solar Fotovoltaico

Motivación
5. Autosuficiencia Energética: A nivel macro, el aumento de la capacidad solar en la región puede ayudar 
a reducir la dependencia de las importaciones de energía y fortalecer la resiliencia energética local.

6. Innovación y Liderazgo: Queremos estar a la vanguardia de la revolución energética, no solo adoptando 
tecnologías existentes, sino también explorando e implementando innovaciones en el espacio solar.

7. Legado: Finalmente, estamos motivados por la idea de dejar un legado positivo para las futuras 
generaciones. Queremos ser parte de la solución a los desafíos globales y demostrar que es posible 
combinar la rentabilidad empresarial con la responsabilidad social y ambiental.

8. Conseguir visado: Para poder trabajar en España los socios inversores requieren un visado de residencia 
en España.
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PRESENTACIÓN DEL PROYECTO
Parque Solar Fotovoltaico

Forma Jurídica
La forma jurídica que mejor se adapta a nuestras necesidades es la de Sociedad de Responsabilidad 
Limitada o S.L.
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"La sostenibilidad no es un destino, sino un camino. En cada elección diaria, forjamos el 
futuro de nuestro planeta."

Zulima Andrea Rueda
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PLAN DE MARKETING
Parque Solar Fotovoltaico

Necesidades que cubre el proyecto
Nuestra oferta cubre diversas necesidades clave en el mercado y en la sociedad en general:

1. Necesidad de Energía Limpia y Sostenible: Con el cambio climático como una preocupación global, hay 
una creciente demanda de fuentes de energía que sean respetuosas con el medio ambiente. Nuestro 
proyecto de energía solar satisface esta demanda proporcionando una fuente de electricidad que no 
emite gases de efecto invernadero ni otros contaminantes nocivos.

2. Demanda de Electricidad a Costos Competitivos: A medida que la tecnología solar avanza, se ha vuelto 
más rentable. Nuestra oferta permite a los consumidores y empresas acceder a electricidad a precios 
competitivos, mientras se benefician de una fuente de energía renovable.

3. Seguridad y Diversificación Energética: Al añadir capacidad solar al mix energético de la región, estamos 
ayudando a diversificar las fuentes de energía y, por lo tanto, reducir la dependencia de fuentes de energía 
no renovables. Esto, a su vez, mejora la seguridad energética.

4. Estabilidad de Precios a Largo Plazo: Una de las ventajas de la energía solar es que, una vez construida la 
infraestructura, los costos operativos son relativamente bajos y predecibles. Esto permite ofrecer contratos 
de suministro de electricidad a largo plazo con estabilidad en los precios.

12



S o l a r  P l a n e t  W e bS o l a r  P l a n e t  W e b

Parque Solar Fotovoltaico

PLAN DE MARKETING

Necesidades que cubre el proyecto
5. Oportunidades de Empleo y Desarrollo Local: Nuestra oferta cubre la necesidad de crear oportunidades 
de empleo en la región, beneficiando tanto a profesionales especializados en el sector energético como a 
trabajadores locales durante las fases de construcción y mantenimiento.

6. Soluciones Flexibles y Escalables: Para aquellos que requieren soluciones energéticas modulares, 
nuestra oferta puede adaptarse y escalar según las necesidades específicas de diferentes clientes, ya 
sean pequeñas comunidades o grandes industrias.

7. Compromiso con la Responsabilidad Social: Para empresas y entidades que buscan no solo una solución 
energética, sino también demostrar un compromiso con la sostenibilidad y la responsabilidad social, 
nuestra oferta les permite alcanzar esos objetivos y comunicarlos a sus stakeholders.

8. Incentivos y Beneficios Fiscales: En algunas regiones, invertir en energía solar puede venir acompañado 
de incentivos fiscales o subvenciones. Nuestra oferta permite a las empresas y particulares aprovechar 
estos beneficios.
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"La Tierra no es un recurso inagotable, sino un tesoro frágil que debemos proteger con 
valentía y sabiduría."

Myriam Moros
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PLAN DE MARKETING

Público objeto
Nuestro público objeto son las comercializadoras de energía. Una comercializadora de energía es una 
empresa que se encarga de adquirir energía y venderla posteriormente al cliente final. Funcionan como 
mayoristas que adquieren energía y la van vendiendo a los consumidores que la demandan. Su forma de 
actuar seria como una tienda, yo soy el productor y actúo de proveedores de energía para la tienda, los 
dueños de la tienda que han adquirido mi energía “al por mayor”, la venden al cliente final aplicando su 
margen correspondiente, y los precios establecidos pueden ser distintos a los de la tienda de al lado (otras 
comercializadoras).

De este modo, es la comercializadora de energía la que siempre se relacionará con el cliente final, 
indistintamente de si se trata de particulares o empresas.

Tipos de comercializadoras de energía:

1. Las comercializadoras de Referencia: se trata de las únicas empresas habilitadas para comercializar la 
tarifa regulada de luz PVPC (Precio Voluntario al Pequeño Consumidor) y tan solo realizan la función de 
intermediarias entre nosotros y las distribuidoras sin posibilidad de ofrecernos ningún tipo de descuento.

2. Las comercializadoras de gas y luz del mercado libre: nos ofrecen una gran variedad de tarifas y 
podemos elegir la que más nos interese.
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Parque Solar Fotovoltaico

El Producto
Nuestra oferta se centra en generar y vender energía eléctrica a partir de placas fotovoltaicas. Esto SI 
implica: 

1. Generación de Energía Fotovoltaica de Alta Calidad: Utilizamos placas solares de última generación que 
maximizan la captación de energía solar y la convierten en electricidad de manera eficiente. Esto asegura 
que nuestros clientes reciban una fuente de energía constante y confiable.

2. Venta Directa al Consumidor: Brindamos opciones flexibles para nuestros clientes, ya sea a través de 
acuerdos de compra de energía (PPA, por sus siglas en inglés) o de venta directa, permitiéndoles acceder 
a una energía más limpia y, a menudo, más económica que las fuentes tradicionales.

3. Interconexión a la Red: Facilitamos la integración de nuestra energía generada con las redes locales, 
asegurando una transición fluida y sin interrupciones para los usuarios finales. Además, cuando 
generamos un exceso de energía, esta puede ser vendida de vuelta a la red, creando un flujo de ingresos 
adicional.
4. Mantenimiento y Soporte: Ofrecemos servicios de mantenimiento para asegurar que nuestras 
instalaciones funcionen a máxima capacidad y con la mayor longevidad posible. Esto incluye la limpieza 
de paneles, la revisión de conexiones y la actualización de equipos cuando sea necesario.

5. Transparencia y Monitoreo: Proporcionamos soluciones de monitoreo en tiempo real, permitiendo a 
nuestros clientes y a nosotros mismos rastrear la producción y el consumo de energía, asegurando así la 
eficiencia y la satisfacción del cliente.

PLAN DE MARKETING
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Parque Solar Fotovoltaico

El Producto
Nuestra oferta busca empoderar a los consumidores y empresas al proporcionarles una alternativa verde 
y sostenible a las fuentes de energía tradicionales, y al hacerlo, contribuimos a un futuro más limpio y 
sostenible para todos.

“Nuestro costo de producción medio de energía es de 0.177€ el Kw/h y el de venta es de 0.237 Kw/h, por lo 
tanto nuestro margen bruto medio es del 25.10%.

PLAN DE MARKETING
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"La eficiencia energética es el faro que guía nuestras acciones hacia un puerto de 
prosperidad sostenible."

Natalia Ramírez
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El Mercado
España produce la electricidad solar más barata de Europa

La guerra de Ucrania está exacerbando hasta el paroxismo la actual crisis energética, impulsada desde 
hace ya más de un año por la espiral de precios del gas, que está tensionando a ciudadanía e industria. 
Esta última -la industria, grandes empresas y corporaciones- busca refugio (contra la volatilidad) 
contratando su suministro eléctrico directamente con los productores de electricidad (sobre todo, de 
electricidad eólica y solar). Lo está haciendo a través de los denominados power purchase agreement 
(PPAs), contratos que ofrecen electricidad a precio fijo a largo plazo. Pues bien, según el prestigioso índice 
LevelTen, los PPAs solares más baratos hoy de toda Europa son... los españoles.

La demanda de acuerdos PPA de compra de electricidad de origen renovable se está disparando, porque 
la industria se ha dado cuenta de que puede utilizar estos contratos (de largo plazo y precio fijo) como 
herramientas efectivas para fijar los precios de la electricidad a 10, 15 o 20 años vista, y evitar así sorpresas 
(pandemias, problemas logísticos de escala global, guerras...). Además, contratar un suministro de 
electricidad limpia (de origen renovable) beneficia a la marca contratante, en términos de imagen, de 
cara al público. LevelTen publicó su último informe sobre el particular, y este revela que el percentil 25 de 
los precios de PPAs solares y eólicos europeos ha aumentado más de once puntos en el tercer trimestre de 
2022. O sea, que el megavatio hora eólico y solar se encareció en un 11% en los últimos tres meses, hasta 
alcanzar los 73,54 euros (73,54 €/MWh). Eso sí, ese precio sigue estando muy, muy, muy por debajo del 
precio del megavatio hora en el mercado mayorista de la inmensa mayoría de los países europeos: 159 
€/MWh hoy en Francia; 168,5 en Alemania; 175,8 en Italia.

PLAN DE MARKETING
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Parque Solar Fotovoltaico

El Mercado
Es decir, que, por mucho que hubiese subido el 
precio de la electricidad solar en los contratos 
PPA (un 11% entre el segundo y el tercer 
trimestre de 2022), lo cierto es que si una 
industria electrointensiva o una gran 
corporación quiere ir al mercado mayorista 
para abastecerse de electricidad el precio 
que se va a encontrar va a seguir siendo 
muchísimo más elevado que el que ofertan 
los parques eólicos y solares incluso en la 
actualidad. Sea como fuere, véase en el 
gráfico aledaño el incremento de precio de un 
trimestre a otro, que ciertamente es 
considerable.

Subida trimestral, y anual

Se acentuó considerable en los últimos tres meses, y mucho más relevante en el último año: +51% 
promedio del percentil veinticinco (P25) en el caso de los precios PPA solar y eólica. +51%, que significa que 
hoy el precio del MWh eólico y solar es casi veinticinco euros más caro que en septiembre de 2021 (+24,85 
euros, concretamente). Eso, de media eólica-solar.

PLAN DE MARKETING
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Parque Solar Fotovoltaico

El Mercado
Si afinamos por tecnología resulta que el precio del megavatio hora de los PPA solares (percentil 25) creció 
un 53,3% el pasado año (23,84 €/MWh entre septiembre de 2021 y septiembre de 2022), mientras que el 
precio del megavatio hora eólico subió en el mismo lapso un 49,1% (25,86 euros por megavatio hora).

Sea como fuere, lo cierto es que el precio del megavatio hora de electricidad en los mercados mayoristas 
europeos sigue estando muy por encima, a años luz, de los precios PPA. Así, por ejemplo, una gran 
corporación que quiera acudir al mercado mayorista italiano a comprar electricidad se va a encontrar el 
megavatio hora a más de doscientos euros (201,4 €/MWh), mientras que si esa misma gran corporación 
apuesta por un PPA solar en la misma Italia encontrará el mega a setenta (70 €/MWh). La diferencia es aún 
mayor en Grecia, donde el mercado mayorista marca un precio estratosférico (más de 250 euros el 
mega), mientras que el PPA Solar ofrece electricidad a solo 66 euros mega. El mercado mayorista no gana 
ni siquiera en España, donde la excepción ibérica y el tope al precio del gas están conteniendo la escalada 
de los precios de la electricidad. Aquí, el megavatio hora cotiza a 86,7 euros en el mercado mayorista 
(precio correspondiente a mañana); mientras que el PPA Solar ronda, según los datos recogidos en el 
Índice LevelTen, los 40. El mercado energético europeo está sometido a una situación de tensión mientras 
se enfrenta simultáneamente a dos grandes retos: cómo conseguir rápidamente la independencia 
energética de Rusia, y al mismo tiempo llevar a cabo la transición a una economía neutra en carbono para 
2050. Esto ha provocado que los precios de la electricidad en el mercado mayorista se disparen - por 
encima de los 500 €/MWh en algunos mercados- y el consiguiente auge de la demanda de PPA, ya que los 
grandes consumidores de energía tratan de evitar los altos precios con contratos de compraventa de 
energía a largo plazo y a un precio fijo.

PLAN DE MARKETING
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Parque Solar Fotovoltaico

El Mercado
Dieciséis países

El informe del tercer trimestre de LevelTen, que 
abarca de julio a septiembre de 2022, muestra 
los precios y las tendencias de los PPAs en 16 
países europeos: Dinamarca, Estonia, 
Finlandia, Francia, Alemania, Grecia, Hungría, 
Italia, Irlanda, Lituania, Países Bajos, Polonia, 
Rumanía, España, Suecia y Reino Unido.
El informe está basado en las ofertas de 
precios de PPA reales subidas a la plataforma 
de LevelTen Energy Marketplace por parte de 
los desarrolladores de proyectos eólicos y 
solares durante el último trimestre.
Los precios de los PPAs solares aumentaron 
casi el doble que los de PPA eólicos. El 
percentil veinticinco (P25) de los precios de 
los PPA solares aumentó un 15,4%, hasta los 
68,57 euros por megavatio hora, mientras que 
el precio del P25 de los PPAs eólicos aumentó 
un 8%, hasta los 78,50 €/MWh. Según LevelTen, 
esta tendencia se vio impulsada en parte por 
el gran incremento de los precios de la 
energía solar en mercados como Alemania, 

Grecia, Hungría, Italia y el Reino Unido.

El sector de las energías renovables está prestando mucha atención a la Revisión de los Acuerdos del 
Mercado de la Electricidad de Reino Unido, que podría tener implicaciones en los costes de los proyectos, 
los riesgos de localización para los generadores, la capacidad de los desarrolladores para vender toda su 
capacidad al mercado y las liquidaciones de los PPA.

PLAN DE MARKETING
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Dieciséis países

El informe del tercer trimestre de LevelTen, que 
abarca de julio a septiembre de 2022, muestra 
los precios y las tendencias de los PPAs en 16 
países europeos: Dinamarca, Estonia, 
Finlandia, Francia, Alemania, Grecia, Hungría, 
Italia, Irlanda, Lituania, Países Bajos, Polonia, 
Rumanía, España, Suecia y Reino Unido.
El informe está basado en las ofertas de 
precios de PPA reales subidas a la plataforma 
de LevelTen Energy Marketplace por parte de 
los desarrolladores de proyectos eólicos y 
solares durante el último trimestre.
Los precios de los PPAs solares aumentaron 
casi el doble que los de PPA eólicos. El 
percentil veinticinco (P25) de los precios de 
los PPA solares aumentó un 15,4%, hasta los 
68,57 euros por megavatio hora, mientras que 
el precio del P25 de los PPAs eólicos aumentó 
un 8%, hasta los 78,50 €/MWh. Según LevelTen, 
esta tendencia se vio impulsada en parte por 
el gran incremento de los precios de la 
energía solar en mercados como Alemania, 

El Mercado
Grecia, Hungría, Italia y el Reino Unido.

El sector de las energías renovables está prestando mucha atención a la Revisión de los Acuerdos del 
Mercado de la Electricidad de Reino Unido, que podría tener implicaciones en los costes de los proyectos, 
los riesgos de localización para los generadores, la capacidad de los desarrolladores para vender toda su 
capacidad al mercado y las liquidaciones de los PPA.

España, Grecia y Reino Unido tuvieron la 
mayor oferta de PPAs en el tercer trimestre: la 
energía solar representó la mayor parte de 
esa oferta, ya que los proyectos eólicos 
terrestres siguen luchando contra los desafíos 
generalizados de la tramitación de permisos. 
Pero hay esperanza en el horizonte, según 
LevelTen. En ese sentido, Sørensen avanza que 
las iniciativas de la Unión Europea para
reformar y acelerar el proceso de permisos de 
las energías renovables deberían, con el 
tiempo, proporcionar cierto alivio.

PLAN DE MARKETING
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El Mercado
También es posible -adelantan desde LevelTen- que exista una mayor oferta de los países del este de 
Europa, donde el sector de las energías renovables (Rumanía, por ejemplo) está madurando rápidamente. 
El país de Transilvania quiere alcanzar los 6,9 gigavatios de energía renovable en el año horizonte 2030 y, 
en el mes de octubre de 2022, el Gobierno de la nación ha lanzado una iniciativa por valor de 457,7 millones 
de euros para incentivar la construcción de 950 megavatios de capacidad.

PLAN DE MARKETING
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"La verdadera riqueza de una sociedad se mide por su capacidad para cuidar y preservar su 
entorno natural mientras mejora la vida de sus habitantes."

Myriam Moros
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La Competencia
Dado que estamos en el mercado de la energía solar fotovoltaica, es probable que enfrentemos a una 
variedad de competidores, tanto grandes corporaciones establecidas como pequeños emprendimientos 
locales:

1. Grandes Corporaciones de Energía Solar: Estas son compañías que operan a gran escala y que tienen 
presencia en múltiples regiones o países. Ejemplos incluyen empresas como First Solar, SunPower y 
Canadian Solar, entre otras. Estas compañías tienen capacidades de producción masiva y una amplia 
distribución.

2. Proveedores Locales de Energía Solar: Estos son proveedores que operan a nivel local o regional. Pueden 
no tener la capacidad de producción de las grandes corporaciones, pero a menudo tienen un 
conocimiento más profundo del mercado local y pueden ofrecer servicios más personalizados.

3. Empresas de Tecnología Energética Integrada: Algunas empresas, como Tesla con su producto Solar 
Roof, ofrecen soluciones integradas que combinan energía solar con otras tecnologías, como baterías de 
almacenamiento de energía.

4. Utilidades Eléctricas Tradicionales: Aunque no son competidores directos en el mercado solar, las 
compañías eléctricas tradicionales pueden ver la energía solar como una amenaza a sus modelos de 
negocio y, por lo tanto, pueden ofrecer sus propias soluciones solares o programas de incentivos.

PLAN DE MARKETING
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Parque Solar Fotovoltaico

La Competencia
5. Nuevos Entrantes y Startups: Dada la creciente demanda de energías limpias y renovables, es probable 
que continuamente surjan nuevas startups y emprendimientos en el sector solar. Estas empresas podrían 
presentar soluciones innovadoras o modelos de negocio disruptivos.

6. Fabricantes y Proveedores de Equipos: Además de las empresas que instalan y venden energía solar 
directamente, también competimos con fabricantes y proveedores de equipos, ya que determinan la 
tecnología y la calidad de los paneles y componentes que utilizamos.

Es esencial para nosotros mantenernos informados sobre el paisaje competitivo, identificar nuestras 
ventajas únicas y diferenciadoras, y adaptarnos continuamente para ofrecer la mejor solución posible a 
nuestros clientes.

PLAN DE MARKETING
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"La naturaleza es la sinfonía de la vida, y cada especie es una nota única en esta partitura. Cuidar 
nuestro planeta es asegurarnos de que la música nunca se detenga."

Natalia Ramírez
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Puntos fuertes
- Ubicación Estratégica: Ubicado en una región con alta radiación solar que puede generar más energía y 
ser más eficiente que la competencia.

- Tecnología Avanzada: Se implementará tecnología solar de última generación, como paneles solares de 
alta eficiencia y sistemas de seguimiento solar, puede aumentar la producción de energía y la 
competitividad.

- Contratos a Largo Plazo: Asegurar acuerdos de compra de energía (PPA) a largo plazo con precios 
competitivos para garantizar ingresos estables y predecibles.

- Fáciles métodos de pago

- Acceso a Financiamiento: Tener acceso a financiamiento atractivo y opciones de inversión sólidas.

- Desarrollo de Proyectos Sostenibles: Destacar el compromiso con la sostenibilidad y la responsabilidad 
ambiental con la comunidad talaverana.

- Eficiencia Operativa: Realización de prácticas operativas eficientes y una gestión adecuada con el fin de 
reducir los costos operativos y aumentar la rentabilidad.

- Relación calidad / precio.

- Gestión de Riesgos: Tener estrategias sólidas para gestionar los riesgos, como el riesgo climático o 
regulatorio, puede dar confianza a los inversores y clientes.

PLAN DE MARKETING
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Puntos débiles
- Nuestros competidores no tienen una dependencia de la luz solar y su intermitencia.

- Cuentan con unos costes de mantenimiento inferiores.

- Ya tienen un mercado más amplio con fidelización.

- Experiencia en el sector.

- Utilización de otras energías renovables.

- Mejor rendimiento climático.

PLAN DE MARKETING
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"La calidad de vida se mide no solo en lo que consumimos, sino en cómo cuidamos y 
compartimos los recursos de la Tierra."

Soviraz
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Plan de Operaciones

27



S o l a r  P l a n e t  W e bS o l a r  P l a n e t  W e b

PLAN DE PRODUCCIÓN
Parque Solar Fotovoltaico

Plan de Operaciones
4. Generación de Energía y Monitoreo:
- La energía solar generada se convierte de corriente continua (CC) a corriente alterna (CA) a través de 
inversores.
- Los sistemas de monitorización recopilan datos sobre la generación de energía, el rendimiento y las 
condiciones del parque solar.

5. Gestión de la Energía:
- La electricidad generada se inyecta en la red eléctrica local o se almacena en sistemas de 
almacenamiento de energía.
- La gestión de la energía se encarga de optimizar la distribución y el suministro de electricidad.

6. Venta de Electricidad:
- La electricidad generada se vende a través de acuerdos de compra de energía (PPA) a empresas de 
servicios públicos, clientes comerciales, industriales, residenciales u otros compradores.
- La facturación se realiza según los términos del contrato y los precios acordados previamente.

7. Transmisión y Distribución:
- La electricidad se transmite a través de la red eléctrica hasta los puntos de entrega acordados con los 
compradores, al igual que el punto de carga eléctrica que se tendrá en la vía con la idea de 
aprovechamiento del tráfico vial de la zona para coches que requieran carga eléctrica.
- Los servicios de transmisión y distribución garantizan que la electricidad llegue de manera segura y 
eficiente a los clientes.
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Plan de Operaciones
8. Canales de Venta y Comercialización:
- La comercialización de la electricidad puede implicar la participación de intermediarios energéticos o 
empresas de comercialización para negociar y administrar los acuerdos de compra de energía.
- Los canales de venta pueden variar según el tipo de cliente (comercial, industrial, residencial) y la 
regulación local.

9. Facturación y Cobro:
- Se emiten facturas a los compradores de electricidad según el consumo acordado en los PPA.
- Se gestionan los cobros y los pagos de acuerdo con los términos del contrato realizado previamente.

10. Cumplimiento Normativo y Legal:
- Se cumple con las regulaciones y los requisitos legales locales, estatales y nacionales relacionados con 
la generación y venta de electricidad.
- Se mantienen registros y se presentan informes a las autoridades reguladoras según sea necesario.
Este ciclo de funcionamiento se repite continuamente durante la vida útil del parque.

PLAN DE PRODUCCIÓN
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PLAN DE PRODUCCIÓN

Proveedores
Potenciales proveedores:

- Trina Solar: Trina Solar es uno de los principales fabricantes de paneles solares en el mundo y tiene una 
sólida presencia en China. Ofrecen una amplia gama de productos solares de alta calidad.

- JinkoSolar: Son conocidos por su eficiencia y calidad.

- LONGi Solar: LONGi Solar se especializa en la fabricación de células y paneles solares de alta eficiencia. 
Son conocidos por su tecnología de células monocristalinas.

- Huawei: Huawei es un importante proveedor de inversores solares y soluciones de gestión de energía. 
Ofrecen inversores de alta eficiencia y soluciones de monitoreo.

- Sungrow: Sungrow es un fabricante líder de inversores solares y sistemas de almacenamiento de 
energía. Tienen una amplia experiencia en proyectos de energía solar a gran escala.

- Ginlong Solis: Ginlong Solis se especializa en inversores solares y tiene una presencia global. Ofrecen una 
variedad de inversores tanto para proyectos residenciales como comerciales.

- JA Solar: JA Solar es otro fabricante de paneles solares bien establecido en China. Ofrecen paneles 
solares de alta eficiencia y calidad.

- Sineng Electric: Sineng Electric es un fabricante de inversores y soluciones de almacenamiento de 
energía. Son conocidos por sus productos confiables.
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PLAN DE PRODUCCIÓN

Proveedores
- Nanjing Solartech: Nanjing Solartech ofrece una amplia gama de productos solares, incluyendo paneles, 
inversores y sistemas de seguimiento solar.

- Shenzhen Growatt New Energy Technology: Growatt es otro fabricante de inversores solares y soluciones 
de monitoreo que ha ganado reconocimiento en la industria.
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"La Tierra no es una herencia de nuestros padres, sino un préstamo de nuestros hijos. Es hora de 
devolverlo con intereses, en forma de un mundo más verde y próspero."

Jaime Alberto Yepes
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ORGANIZACIÓN Y RECURSOS HUMANOS

Personal y Organización
En el proyecto se trabajará con los siguientes profesionales:

Gerente del Parque Solar
- Técnico en Energía Solar (Trabajador de Planta)
- Encargado de Mantenimiento (Trabajador de Planta)
- Personal de Mantenimiento (Equipo de Mantenimiento)
- Ingeniero Electricista (Trabajador de Planta)
- Especialista Logístico (Trabajador de Planta)

Equipo Comercial
- Gerente Comercial (Trabajador de Planta)
- Representantes de Ventas (Equipo Comercial)

Equipo de Mercadeo
- Gerente de Mercadeo (Trabajador de Planta)
- Especialistas en Mercadeo (Equipo de Mercadeo)

Equipo Administrativo y Financiero
- Administrativos (trabajadores de planta)
- Contable, fiscal y nóminas (Trabajadores externos)
- Asesores Jurídicos (Trabajadores externos)
- Especialista en Inversiones (Trabajador externos)
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ORGANIZACIÓN Y RECURSOS HUMANOS

Plan retributivo
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"Somos guardianes de la Tierra, y nuestra responsabilidad es dejar un legado de belleza y 
equilibrio para las generaciones venideras."

Robert Villamizar



S o l a r  P l a n e t  W e bS o l a r  P l a n e t  W e b

Parque Solar Fotovoltaico

SITUACIÓN LEGAL Y FISCALIDAD

Situación legal y fiscalidad
La forma jurídica para gestionar el proyecto ya se encuentra operática es una Sociedad de 
Responsabilidad Limitada o S.L. Estará compuesta por los siguientes socios y este será nuestro reparto 
societario:

• Robert Villamizar Serrano con el 23%.
• Natalia Ramírez Arenas con el 23%.
• Myriam Cecilia Moros Chávez con el 23%.
• Jaime Alberto Ruiz Yepes con el 23%.
• Daniel Andrés Bernal Vargas con el 8%.

Marca
Se ha presentará solicitud de marca nacional ante la Oficina de Patentes y Marcas no habiendo de inicio 
ningún impedimento para su registro. También se ha adquirirá el dominio web y se registrarán los nombres 
en las redes sociales profesionales seleccionadas.
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SITUACIÓN LEGAL Y FISCALIDAD

Licencias
- Normativas Autonómicas y Locales: Es importante consultar las regulaciones específicas de Castilla-La 
Mancha y del municipio de Talavera de la Reina.

- Declaración de Impacto Ambiental (DIA): Dado que la ubicación puede influir en la biodiversidad local y 
en el paisaje, puede ser necesario presentar una Declaración de Impacto Ambiental (DIA) ante las 
autoridades ambientales de Castilla-La Mancha.

- Licencia de Obra y Uso de Suelo: La obtención de una licencia de obra y, si es necesario, un permiso de 
uso de suelo del municipio de Talavera de la Reina es fundamental para la construcción y operación del 
parque solar.

- Regulaciones de Energía.

- Seguros y Responsabilidad Civil: Para cubrir posibles riesgos y responsabilidades específicos de la 
ubicación.
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Prevención de riesgos laborales.
Tanto en la actividad que realicen los empleados propios de la empresa como en la de los colaboradores 
externos o contratados de forma eventual, aplicaremos con rigor todas las estipulaciones recogidas en 
estas leyes:

• Ley 31/1995, 8 de noviembre, de Prevención de Riesgos Laborales.
• Ley 54/2003 de 12 de diciembre, de reforma del marco normativo de la prevención de Riesgos Laborales.
• Real Decreto 486/97 sobre disposiciones mínimas de seguridad y salud en los lugares de trabajo.
• Real Decreto 488/97, de 14 de abril, sobre disposiciones mínimas de seguridad y salud en equipos que 
incluyen pantallas de visualización.
• Real Decreto 773/97 sobre equipos de protección individual.

Además, queremos ir más allá del mínimo que fija la ley para implantar una política de prevención de 
riesgos laborales basada en estos principios:

• Todo el personal contratado por la empresa deberá tener garantizado el mayor nivel de seguridad e 
higiene laboral que requiera su tarea en función de la ley vigente y las mejores prácticas del sector.

• Vamos a contratar a una consultora especializada para que lleve a cabo el desarrollo de un plan de 
prevención, seguridad e higiene laboral específico para nuestra empresa y sector de actividad.

• Dicha empresa deberá organizar las formaciones necesarias para el desarrollo de la actividad preventiva 
entre los trabajadores. También creará la figura del trabajador designado, así como la del delegado de 
prevención o comité de seguridad y salud, cuando corresponda.
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Prevención de riesgos laborales.
• Se considerará como infracción grave cualquier falta de respeto, abuso de autoridad, recurso 
injustificado a la violencia, actitud o conducta intolerante, xenófoba o discriminatoria durante el horario de 
trabajo o que repercuta en la empresa de cualquier otra manera.

• El consumo de alcohol, tabaco o sustancias psicoactivas, así como la realización de actividades 
imprudentes, lesivas o peligrosas dentro de las instalaciones de la empresa, estará considerado falta 
grave y podrá ser motivo de despido procedente según la legislación vigente.

Además, y de manera muy rigurosa deberemos cumplir con el Registro de los ficheros de datos personales 
en la Agencia de Protección de Datos acreditando su debida seguridad. Debiendo cumplir la normativa 
referente a la Ley de Protección de Datos (LOPD) Ley Orgánica 3/2018, de 5 de diciembre, de Protección de 
Datos Personales y garantía de los derechos digitales. Para ello se contratará a una empresa especializada 
que nos dará soporte.
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"La conservación es el acto de amor más grande hacia el planeta. Cada esfuerzo cuenta, porque 
la suma de pequeñas acciones puede lograr grandes cambios."

Zulima Andrea Rueda
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Plan de Inversiones
Gastos de nuevo establecimiento o desarrollo (amortizables o no)
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Plan de Inversiones
Fianzas, depósitos (inmovilizado financiero) y provisiones de fondos

PLAN ECONOMICO-FINANCIERO
Parque Solar Fotovoltaico
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Plan de Inversiones
Inversiones en activo no corriente (fijo o inmovilizado)

PLAN ECONOMICO-FINANCIERO
Parque Solar Fotovoltaico
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Plan de Financiación Inicial
Capital de la empresa y socios
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Pérdidas y Ganancia Primer Año
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Plan de tesorería
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Balance
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Punto muerto anual

El punto muerto o punto de equilibrio es ese lugar 
donde los costes y los ingresos se igualan, no 
habiendo ni beneficio ni pérdida.

Poniendo un ingreso medio de 500€ por cliente se 
necesitan realizar 5.000 ventas por ese importe 
para llegar al punto de equilibrio, que se sitúa en 
una facturación de 2.207.696€ anuales y que para 
alcanzarla se necesitará con esa facturación en 
318 días.

45



S o l a r  P l a n e t  W e bS o l a r  P l a n e t  W e b

PLAN ECONOMICO-FINANCIERO
Parque Solar Fotovoltaico

Pérdidas y Ganancias a 5 años
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Tesorería a 5 años
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Balance a 5 años
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